
Bilden Sie sich weiter.
Wir ebnen Ihnen den Weg.



VBV � entfalten Sie Ihre Möglichkeiten

Wir sind Ausbilder. 
Wir bilden gemeinsam mit unseren Partnern Versicherungsfachleute aus und 
weiter. Unsere über 800 Referenten, Prüfungsexperten oder Buchautoren  
en gagieren sich mit viel Herzblut im Milizsystem. Sie sind aktive Praktiker, 
ar beiten im Versicherungsumfeld und in den VBV-Träger organisationen. Unsere 
Lehr- und Studiengänge sind konsequent durchlässig und in der Branche  
stark verankert. Die Geschäftsstelle in Bern ist die Drehscheibe für die viel-
fältigen Bildungs- und Verbandsaufgaben. 

Wir sind Partner und Netzwerk.
Für unsere Schulpartner, das SBFI, die FINMA und andere Institutionen liefern 
wir die nötigen Komponenten, um hochwertige Bildung und marktgerechte 
Quali�zierungen anzubieten. Auch ausserhalb der Branche beliebt sind unsere 
spannenden HR-Fachtagungen. Hier lernen unsere Zielgruppen voneinander 
und vernetzen sich. 

Wir sind Interessenvertreter.
Wir vertreten die Interessen der Schweizer Privatver sicherer in Bildungsfra-
gen gegenüber dem Gesetzgeber, den übrigen Verbundpartnern oder anderen 
Gremien. 
Als eigenständiger Verein sind wir Träger des Branchen registers «Cicero.
Certi�ed Insurance Competence». Damit stehen wir sachlich und unpartei-
isch für Quali�ka tion in der Versicherungsbranche. 

Wir sind das Original.
www.vbv.ch



Kauffrau/Kaufmann 
EFZ Privatversicherung

Mich interessieren Menschen. Aber auch betriebswirtschaftliche Abläufe  
und gesellschaftliche Fragen. Meine Lehre bietet mir die Chance, das alles 
miteinander zu verbinden. Ich bin eine leidenschaftliche Kommunikatorin und 
rede auch gerne ein paar Worte mit dem Grosi an der Bushaltstelle. Men-
schen zu unterstützen gibt mir ein gutes Gefühl, und dafür habe ich während 
meiner Arbeit viel Gelegenheit. Die dreijährige Lehre ist sehr breit ge    fächert, 
ich konnte in viele Bereiche hineinsehen. Am besten gefallen mir die Schaden-
abteilung und der direkte Kontakt mit den Kunden. Ich bin während der Lehre 
mu tiger und selbstbewusster geworden, kann stärker argumen  t ieren.  
Mein zukünftiger Job soll etwas mit Versicherungen zu tun haben � warum 
nicht als Generalagentin, da könnte es noch mehr Frauen vertragen. Oder als 
Unternehmerin. 

«An der Lehre in der  
Versicherungsbranche 
bin ich menschlich ge-
wachsen. Ich konnte mir 
ein breites Wissen aus  
vielfältigen Bereichen  
aneignen und habe 
hau fenweise Pläne  
für die Zukunft.»
Noemi Schöbi, Mobiliar, Laupen
Fotopartner: Wide Obradovic, ehemaliger  
Praktikant beim VBV 

Mehr Informationen unter: www.vbv.ch/kv-privatversicherung



Young Insurance Professional VBV

Ich bin kein klassischer Bürogummi. Aber nach meiner Lehre als Auto - 
mobil-Mechatroniker habe ich gemerkt: Das will ich nicht für längere Zeit 
machen. Ich habe nach Möglichkeiten gesucht, in den kaufmännischen 
Bereich ein zusteigen. Die Ausbildung zum Versicherungsassistent VBV  
war der ideale Weg für mich. Meine Lehre mit Berufsmatura bot eine gute 
Grundlage, ich konnte sofort in den Versicherungsalltag einsteigen und 
parallel den schulischen Teil beim VBV absolvieren. Im Praktikum bei der 
Zurich sah ich in diverse Bereiche hinein; bin immer dazu angeleitet worden, 
selbständig zu arbeiten. So lernt man schnell. Ich habe viele interessante 
Leute kennen gelernt und auch neue Freunde gewonnen. Nach dem  
Abschluss wurde mir intern bei Zurich exclusive eine Stelle angeboten.  
Später möchte ich noch Betriebsökonomie studieren.

«Die Ausbildung ist ideal für 
Quereinsteiger. Es braucht  
Offenheit und Leistungsbereit-
schaft, aber dann pro�tiert man 
ungemein in den 18 Monaten 
auf dem Weg zum Versiche- 
rungsassis tent VBV.»
Mike Stettler, ZURICH, Zürich

Mehr Informationen unter: www.vbv.ch/yip



Versicherungsvermittler/in VBV

Ursprünglich habe ich Gärtnerin gelernt. Über verschiedene Stellen und nach 
einer Kinderpause bin ich bei der Mobiliar gelandet. Meine Familie hat mich 
darin bestärkt, diese Weiterbildung anzugehen. Ich war die einzige Frau in der 
Klasse und fast die ˜lteste in der Gruppe. Die Zeit war streng; es braucht den 
Willen, das durchzuziehen, aber der Abschluss macht auch stolz. Und: Wer 
nicht wagt, der nicht gewinnt. Das Alter spielt keine Rolle. Ich liebe meine 
Tätigkeit mit Menschen und biete meinen Kunden einen Rundumschutz an. 
Meine weissen Haare und meine Lebenserfahrung helfen mir im Berufsalltag, 
das Vertrauen der Kunden zu gewinnen. Dank der Weiterbildung kann  
ich sie noch besser und spezi�scher beraten, beispielsweise im KMU-Bereich 
oder bei den Lebensversicherungen. Nun bin ich da angekommen, wo ich 
bleiben will. Da ich Cicero-Mitglied bin, werde ich mich immer wieder weiter - 
bilden und so auf dem neusten Stand sein.

«Die Weiterbildung empfehle 
ich allen, die ihre Kunden noch 
besser und spezi�scher bera-
ten möchten und Lust darauf 
haben, Neues zu lernen.»
Claudia Greber, Mobiliar, Generalagentur Spiez

Mehr Informationen unter: www.vbv.ch/versicherungsvermittler












